
EDUKATIVNI PROGRAM
za vlasnike poduzeća koji planiraju

akviziciju drugog poduzeća
MALIH I SREDNJIH PODUZEĆA

KLUB KUPACA 

Tijekom edukativnog programa svoje iskustvo s akvizicijama iznijet će poduzetnici: Petar Šimić - Primacošped, Stiven Toš - Bomark 
Pak, Davor Meštrović - Vodoskok, Sven Marušić - Grupa Span, Krešo Troha - itSoft i PC DataCross
Za članove Kluba obiteljskih tvrtki i Kluba izvoznika poslovnog tjednika Lider predviđeno je 20% popusta na kotizaciju za 
sudjelovanje u edukativnom programu.

RADIONICA 1

KAKO I KADA SE ODLUČITI NA AKVIZICIJU I KAKO ODABRATI PODUZEĆE?

Četvrtak, 4.10. 2018., 16-20 sati

Cilj radionice je prodiskutirati razlike između organskog rasta i rasta kroz akviziciju drugog poduzeća kao i definirati moguće razloge 
za akviziciju. Kako identificirati sektor/poduzeće koje se planira preuzeti i kako pokrenuti postupak pripreme za akviziciju?

Predavač: Krešimir Sečak

RADIONICA 2

FAZE AKVIZICIJSKOG PROCESA

Petak, 5.10.2018., 16-20 sati

Cilj radionice je ukazati na preduvjete uspješnog vođenja akvizicijskog procesa, te tretman ključnih izazova iz perspektive kupca i 
savjetnika u akvizicijskom procesu.

Predavač: Darijo Krešić

RADIONICA 3

PROCJENA VRIJEDNOSTI MALOG I SREDNJEG PODUZEĆA U HRVATSKOJ

Petak, 12.10.2018., 16-20 sati

Cilj radionice je približiti pristup procjeni vrijednosti ciljanog poduzeća s posebnim naglaskom na iskustva procjene vrijednosti 
poduzeća na lokalnom tržištu. Razgovarat će se o vrednovanju sinergijskih efekata, utjecaju ključnih rizika identificiranih tijekom 
dubinskog snimanja na valuaciju te ostalim uvjetima koji čine cjelokupan transakcijski paket.

Predavač: Andrej Grubišić

RADIONICA 5

POST-AKVIZICIJSKO RAZDOBLJE – ŠTO NAPRAVITI U PRVIH 6 MJESECI NAKON AKVIZICIJE?

Petak, 19.10.2018., 16-20 sati

Cilj radionice je podijeliti iskustvo u provedbi aktivnosti u prvih šest mjeseci post-akvizicijskog razdoblja – kako ostvariti ciljeve 
akvizicije, snimiti pravo stanje i utvrditi prioritete, kako upravljati poslovanjem i uspostaviti kontrolu. Razgovarat će se o ključnim 
problemima i ponuditi rješenja u situaciji kada je potrebno ostvariti brze financijske učinke i integrirati poslovanje.

Predavač: Roko Vodopija

RADIONICA 6

FINANCIRANJE AKVIZICIJE

Subota, 20.10.2018., 9-13 sati

Na radionici će se prikazati različiti modeli financiranja akvizicije, od tradicionalnih do alternativnih izvora financiranja. Bit će riječi o 
važnosti zadobivanja podrške i povjerenja kupaca poduzeća i vjerovnika, prvenstveno poslovne banke, prilikom donošenja odluke o 
investiranju u akviziciju drugog poduzeća. Tijekom radionice bit će prikazani primjeri i iskustva financiranja kupovine poduzeća te 
preporuke za kupce u tom procesu.

Predavač: Marko Galić

RADIONICA 4

DUE DILLIGENCE ILI DUBINSKO SNIMANJE PODUZEĆA

Subota, 13.10.2018., 9-13 sati

Cilj radionice je pojasniti čemu služi proces financijskog, poreznog i pravnog due diligence poduzeća, koji su njegovi ključni ishodi te 
zašto je bitan za investitora prilikom kupnje određenog poduzeća. Bit će govora o analizi profitabilnosti, imovine, strukture 
financiranja, novčanog toka, a na primjerima će se prikazati kako na učinkovit način prepoznati rizike u radnim odnosima, 
ugovaranju, tržišnom natjecanju, pitanjima vezanim uz nekretnine i drugim pravnim područjima.

Predavači: Andrija Garofulić i Danijel Pribanić

Voditeljica Kluba: Mirela Alpeza, CEPOR
Mjesto održavanja: Zagreb
Više informacija i prijave: www.cepor.hr
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